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BARRERAS ARANCELARIAS DE EE.UU A EUROPA

Los nuevos aranceles decretados por Trump empiezan afectar a Espana y
Peru puede identificar oportunidades de mercado

‘A tres meses de entrar en vigencia los
Aranceles establecidos por Irump a
produclos agricolas espanoles

Se empieza hacer el balance de dafios en los
productos como el vino.

E| 18 de octubre del 2019, EE.UU impuso barreras arancelarias colocando un Ad/ Valorem del
25% sobre los vinos espaioles de no mas de 14° de alcohol y que se encuentren en un envase
de menos de 2 litros. Segun la USTR (United States Trade Representative) a partir del 18 de
enero estos aranceles subiran al 100% y seran aplicables para cualquier graduacioén, en cualquier
envase incluyendo el granel y para todos los paises europeos. (Revista Digital: Vinetur, miércoles

08 de enero del 2020).

Debemos tener presente que EE.UU. es el principal importador mundial de la partida 2204.21
(Vinos de uvas frescas, en recipientes con capacidad menor a 2 litros). En el 2018, las
importaciones de EE.UU. para el consumo con la partida 2204.21.20 segun USITC ascendieron a
2,267 miles USD. Los principales proveedores de EE.UU. son paises europeos. Por otro lado,
hasta noviembre del 2019 se registré6 un monto importado de solo 1,789 miles de USD vy
contando con los siguientes proveedores mundiales: En primer lugar, Italia con 649 miles de USD
(36%); en segundo lugar, Alemania con 520 miles de USD (29%); Francia con 366 miles de USD
(20%) y Espaia que bajo 2 posiciones y se encuentra en el quinto lugar con 83 miles USD (5%).

Relacionado a las importaciones para el consumo de EE.UU. podemos indicar que Espafia es uno
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de los paises afectados con este cambio arancelario y que sufrieron al aplicar un 25% de
Ad/Valorem, ya que como proveedor de vino de EE.UU. sus
montos han sufrido una caida del 77% en comparacién al afio
anterior y han perdido 1.57% en participacidon a noviembre del
2019. Ademds, con las nuevas barreras arancelarias que EE.UU.

estd colocando a los paises europeos podemos identificar que

hay una oportunidad de mercado para Peru en la exportacion
del vino, ya que nosotros contamos con una liberacion del 100% en el Ad/Valorem para todas

las exportaciones a EE.UU para el S.A 220421.

El comercio Bilateral de Perd — EE.UU. con la S.P.N:2204.21.00.00 para el 2018, registra que
Peru exportd 724,783 ddlares siendo su principal mercado de destino con una participacion del
63.03%. Asimismo, en el 2019 hasta noviembre se exporté a EE.UU. un monto de 560,129
délares y se sigue manteniendo como el principal mercado de destino de las exportaciones

peruanas; y con una participacién del 59.23%.

Tabla N°1: Exportaciones del Comercio Bilateral PERU - EE.UU 2015 - Nov 2019 del SA 2204

Valor FOB (US$) Peso Neto (Kg)
Ne Partida Descripcion Arancelaria 2019 - Part.% 2019 - Part.%

2015 2016 2017 2018 Nov 2019 2015 2016 2017 2018 Nov 2019

DEMAS VINOS EN RECIPIENTE N
1 (2204.21.00.00 AS 0s c sco

CAPACIDAD <=A2L 582,109| 583,816 670,373| 724,783| 560,129| 88.55%| 219,069 221,672| 234,964 277,912| 190,558| 89.51%

5 |2204.29.90.00 VINOS EN RECIPIENTES CON
T CAPACIDAD >A2 L 0| 57,960 5,072 16,241 33,833| 5.35% 0 5,589 621 2,643 10,275 4.83%
3 |2204.10.00.00 |VINO ESPUMOSO 0 0 49 0| 24,072 3.81% 0 0 7 0 9,743 4.58%

MOSTO DE UVAEN ELQ LA

4 [2204.29.10.00 |[FERMENTACION SE HA IMPEDIDO O
CORTADO ANADIENDO ALCOHOL 0 0 0 0 10,143 1.6% 0 0 0 0 1,242 0.58%
5 |2204.22.90.00 |LOS DEMAS VINOS 0 0 0 0 4,352 0.69% 0 0 0 0 1,074 0.5%

Fuente: Adex Data Trade — Elaboracidn: Inteligencia Comercial ADEX

La empresa peruana que lidera la exportacién al mercado de EE.UU. de los vinos en una
presentacion menor a 2 litros durante el aflo 2018 y en el 2019 es Santiago Queirolo con el
52.80% vy el 47.47% de participacion respectivamente. Ademas, solo participaron 7 empresas
exportadoras en el 2018 y 6 hasta noviembre en el 2019. Podemos indicar “asi como el ejemplo
del vino, Peru tiene que realizar estudios de las nuevas oportunidades que le esta generando el

incremento de aranceles que Trump decretd contra Espafia y en general con la Unién Europea”




